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I'ambizioso obiettive ancora da conqui-
stare pienamenfe”, | concesslonar sono
Il primo punto di contatto, 1| pit vicino al
cliente piccole o medio-piccolo che
viole cambiare la sua auto, con una
formula adeguata. Questi offrono pro-
dotti sempre pitl sviluppat in joint ventu-
re fra refl dilconcessionar, case e socie-
ta di nolegglo presso | punti di vendita.
Questi traguardl sono dovuti anche allo
sviuppo del “canall indirettl di distribu-
Zione”, che hanno consentito una mag-
giore capilarta del servizi di nolegglo.
Sempre pli le case automobilistiche
cominclano a pubblicizzare | prodof
del noleggio o lungo termine ed anche
gll sportell bancari hanno Iniziato a pro-
muovere guest! fipo di servizl “Oggl 7
concessionari su 10 vendono contratti di
noleggio alungo termine”, precisa Pier-
luigh del Viscovo, direftore del Centro
Studi Fleet & Mobillity e confinua: “in
futuro devranne farsi carico della ‘pro-
duziong” e della vendifa del servizi con-
fenuti nel contratti of noleggio a lungo
fermine: ad esempio, fissando 1 valor
resiclul e le tariffe di manufenzione a pro-
prio rischio/guadagne”| concessionar
stanno ampliondo le proprie affivitdl &
SONo sempre pit un pariner sirategico
per le sociefd di nolegoio e per i gestor
delle floltfe:aziendall. Secondo una ricer-
ca condotta nel 2005 1| 72% del conces-
sionarl offre gid confrafti di noleggio a

ungo fermine , menfre '81%. dl coloro
che ancora non lo fanno, prevede o
passare o guesta formula nel prossimo
futre. Eun frend In evidente crescita,
anche perché oggl i concessionar s
afflancanc sermpre pit ad un supporto
tecnico per awicinarsi al complesso
mondo del noleggio a lungo termine, |
broker: professionist specializzal del set-
fore aufornobilistico che operano da
anni sul tertorio can un rappoer o privie-
glato conll farget delle piccole & medie
aziende. Tra le societa pid atfive nel
compario che scommationo su gquasto

Offriamo cosl foro la possitbilifa of fornire
e
seftimane. inolfre, eraghiamao futti | senvi-

lamacchina al ellente finale in sole

zZi-alfinterno dello stesso conceassionario
o culil cliente s @ rivolto per acauistare
[faute”. Molto pid recente & Il canale
Dancario, ma in forte ascesa. | rapporte
fral barche e socletd di nolegglo sta
compiendo ancora | primi pass, ma
sano in malti a prevedeare che col tem-
posampre piu sportalli offriranno al pukbs-
blico semvizi di renting.

Dal 2001 o GE Capifal Solufions ha stret-

to un decorda con la Banca ltalease,

Secondo una ricerca condotia nel 2005 il 72% dei
concessionari offre contratti di NLT, mentre I’'81% di
coloro che ancora non lo fanne, prevede di passare
a questa formula nel prossimo futuro

fipo di canale di distribuzione c'é I'ALD
Automotive, che con Glovanni Siulitt],
Sales Operations & Indirect Channel
Director, osserva: “Su. questo fronte
abblomo stretto allearze con alcune
case autornobilistiche e con gruppl
concessionar indipendentl. ai gual dia-
mo la possibilitd i distribuire il prociotfo
i noleggic; framite wuna formazions per
i venditon, una procedura operativa
molfo snella ed uno stondard di gestio-
neg del clente estrernamente rapido.

creando la Joinf Venture "Renting Ha-
lecse”, "La partnershin”. dichiara Carla
Acitelll - AD.di Renting talease -~ ha par-
messo di raggiungere una ¢ i Ci
25% a dicemk

2006) e of consenta di aumentare g
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capiliarita sul terrforio attraverso la refe
commerciale del gruppo ffalease (Clire
4000 sporteli delle banche popolar
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= & converzionate). Grazie o ¢
sto canale offiamo i nasth senizi o clien-
fi afftirmenti difficli da raggiungsrs”.

Punta sul canale bancario anche Arval
del gruppo BNP Paribas. Essendo pol I')-
tallo una paese dove la rmaggior parte
ifickata

SOl sEr-

della produzione noglondle & o
alle PMI Arval, per offrire o loro i
vizl ha Inlziato ad ' iilzzare aifrl fipl di
oconall dl distibuzione e vendita del ser-
vizio come la parinership con Banca
Mediolanum & i suci promaotorn finanzari
Ultima nata e Coralis Rent, una sinsrgia
fra Mereato Impresa (societa del Grup-
po BPU Banca recentemente protago
nistal della fuslené con Banca Lomibar-
da), & Leasys, socleta Fat-Crédit Agrico-
le leader in Italia nella gestionie dl flotte

agenddli. Con questc accordo gli oftre 2
millonl di cllent] delle banche del Grup-
po BPU possono enfrare, direftamente
dallo sporfello. nel mendo dsl noleggio.



