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Arval cento per cento BNP

“Un'operazione tecnica che non ha minimamente alterato
cosi, nelle parole del direttore
generale e amministratore delegato in pectore, Paolo
Ghinolfi, l'acquisizione da parte di BNP Paribas di Arval
PHH. Il gruppo bancario, che gia deteneva il 55 per cento
delle quote della societa specializzata in noleggio a lungo
termine e fleet management, ha rilevato il restante 45

per cento controflato da Banca CR Firenze, Findomestic
Banca e Centroleasing.

gli equilibri aziendali":

La sede legale resta nel capoluogo toscano,

il management & lo stesso (se si esclude if prevedibile

ingresso in consiglio di amministrazione oi un ‘vomo BNP
Paribas', Giuseppe Spadafora, direttore generale),

i dipendenti continuano a lavorare con la garanzia

di avere le spalle ancora pit coperte...
semmai, interessano la politica aziendale a medio e lungo
raggio e le prospettive di sviluppo. Di massimi (e minimi)
sistemni abbiamo parlato con Ghinolfi - neo consigliere

di amministrazione, dieci anni domani in Arval (il primo

I cambiamenti,

in Francia, dove ha preparato il lancio di Arval italia)
ai cui gli ultimi tre come direttore generale — e Carlo

Basadonna, direttore marketing e new business.
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Joperazione con cul min, k notizia & stata bene ac-  Con questa operazione Arval  mare |8 nostra leadership e il
BNP Paribas harileva-  colta, perched lacquisizione i ha'perso’ partner quali Banca  nostro essere punio di riferi-
toil 100 per cento di  BNP & la dimostrazione della CR  Firenze, Fndumesllc mento sul mercato”,
Arval non dovrebbe alterare gli - vodonta df inveslire in lalaedi  Bancae C * Ma pi una gia di
equilibr i, dal mo- iuppare i core busir La  Ghinolf “F che BNP rh avendole spallein-
mento che gia ne delenevala  siabilis é la pima cosache &  Paribas - che del resto é azip-  teramente coperte da un grup-
maggioranza,.. stata confermata. E infatti ab-  nista in misura diversa diognu-  po forte come BNP la rendera
Ghinoifi: l\hﬂc&mbvamaﬂﬁe Mmp'wedm:amnmse- no dei nostr 'vecchi’ partner—  pill audace?
neila nosira rie i | i @ Cassa di Ri: o Firenze Basad P
Paese: Firenze, oftre che sede  perimpiantare call center e al- somiegared‘aammeac- Ie, forse”.
legale dell azienda, resta sede  tivita i cordi, Questo pas-  La‘campagna acquistl d BNP
dei ‘mestien, vale a dire delle  sofisticate. .. saggio di quote va considera-  ha un precedente recente: al-
altivita di manutenzione, assi- o come un‘operazione lecnica,  inizio dell’'anno ha rilevato in
slenza, amministrazions. ., Essere leader inun maturata in un conlesto di cos-  Bedgio | Gruppo Arma, societa
A livello strategico, invece, ¢  settore in espansione rente gestione dello sviluppo  che in Benelux gestisce oltre
chiaro o X co pud ar Arval alla luce  aziendale. Ma nulla viela che  20mila velcall. Un segnale di
P i i far dell acquisizione da parte del-  con CR Firenze e lutligli il come sia sempre pili interes-
ymmmmm la banca francese: che cosa  slano relazioni squisite che o sala al business della gestio-
f Lppoal 100 ha BNP? Qual &  permetteranno di mantenere  ne flotte? Paolo Ghinolfi, direttore
per cento; di coinvolgerio su  statoil trend di crescta diArval  {ulli i parineriali possibili™, generale Arval ltalia.
una visione a medio termine  dal '95 ad oggi? Ritiene che il sostegno &l BNP  BNP, acquisizioni mirate  In basso, il direttore
«con tultl gif strumen b di carat-  Ghinolfi: "Non vorei peccare  accelererd ulterdormentelagia  in tutto il mondo marketing e new
tene ario i P di jone ma credo che  costante crescita di Arval nel  Ghinolfi: ‘L.I'n anno fa, lfamive business Carlo
50, Abblamo un'apertura forfe  abbiano comprato quela che  seltore noleggio? del della B
verso i grandi confractor e le oggi & una delie realla pii bel-  Ghinolfi: HsastsgraoddBNP ding, Laursnt Treca, ha se-
fti iche i ke dodelnoleggioalin-  éft gnato un cambio df marcianel-  led le grandi aziende e la PA,
seguire in fulfi J pa&sr dove golerming. Che éunmondoin  Per quanio iguarda le relazio-  lo sviluppo di Arval PHH: & oggi le PMI, domani il privalo.
Arval & 1! Hanno ni pagse a cadere  stata acquisita Arma, in Belgio,  Intanto si affaccianc al noleg-
geneo, senza perdere nulla in JlDOpera&nJ‘oo\'unaz.lem‘a quelle malivazion dielro e qua- e ora i collaboraton stanno va-  gio profili interessant quali le
termint i visione termitoriale. che detiene il 20 per cenio del i sl ponevano talvolta alcuniin-  lutande a livello diale le i il
infine, & livelio interno, di uo- fo ed ha grandi: menaﬂacassam P ita o swiluppo: Ceco-  Basads W noleggio a un-
prospeliive di crescita. vispamio di Firenze ia, Ungheria @ Polo-  go lermine & in effetti un servi-
‘_‘_5?_ Se con | nostri 80mila veicoli  un concomente. In altre paro-  nia, e pol Russia, Cina, Bra-  zio sempre pit) multitarget, ri-
gestiti siamo la seconda com- ke oggl, senza CR Firenze, sia-  sile... chigsto da fasce di mercato
ey & earbon e Asmesins pagnia dopo Leasys, siamo in- m.ﬁbeﬂ'dammmd- La poiitica dalpresi- che by
i woper o dieto o o denle é quella di fare questo  esciuse dallofferta, Proprio per
fatturalo, immatricolalo an- cdiente e fufnu‘. i i i i quesia
nuale e crescita della quota i gii obietifvi of BNP. E non sem-  emergente e pressante, a giv-
mercato. Siamo un'azienda Cambiamenti si, pre passando per le acquisi-  gno dell’anno scorso é nata
che va bene, che ha risultati  ma niente rivoluzioni Zzioni. La strada maestraresta  Arval PHH Direct, una strultu-
posithi di bilancio, che da sod-  Che cosa cambiera nella po- o swiluppo. 'b’uofsap&ms& ra ormata' ad hoc e cresciuta
disfazione al propri dipenden-  litica di Arval? E per [l seftore  Arval intende in mode per -
ti (e non soltanto ai clenti). Nof  new business in paricolare? Dlaan-vod:e dma—nenb non sponderaneirrwomrgm
i @ i su “Miente. Ci sard jeld in-  alle esi ele
questa strada, su quatiro va-  una conferma della politica fi-  teressanti in vendila, E seci  questi ‘neofiti’ del servzio, ga-
lori: azionista, dipendente, nora alfuala e, dove possibile,  sona, non sono di nostro infe-  rantendo anche a loro [a stes-
cliente e fornitore; | fattori pos-  un miglioramento e un poten-  resse. Per derci punifa- sap
S0n0 invertirsi ma devono re-  ziamenito degli strumenti pid mo su aftre attvits: mic& za e qualita tipiche del
stare bilanciati.” idonei per progredire ed affer-  nale direct, per C: . V&T
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