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Oral’outlet funziona anche per le auto

Una societa di noleggio auto apre a Castel San Pietro una rivendita
dove andranno sul mercato le auto usate dalle aziende

CASTEL SAN PIETRO.
C’e la crisi e 'outlet & un
concetto che di conse-
guenza va piuttosto di mo-
da. Prezziribassati, anche
se camicie e pantaloni
non sono proprio dell’ul-
tima collezione. Ora il
concetto si applica anche
alle automobili. Pare stra-
no ma a Castel San Pietro
sta infatti per aprire i bat-
tenti un outlet del settore,
a pochi chilometri da
quello piu “classico” di
Castel Guelfo.

Dietro l'operazione c’e

compagnia leader

in Italia nel noleggio delle
auto a lﬁ%ﬂ (ol-
tre 1lemila auto gestite
per un giro di affari di

oltre 920 milioni di euro
nel 2008). Il meccanismo ¢&

semplice. Nel nuovo ou-
tlet castellano, che verra
aperto sabato prossimo in
via Henry Ford, e sara
uno dei 12 che l'azienda
sta allestendo in tutta Ita-
lia, c¢i sara wuna vendita
diretta dell’usato. Le au-
tomobili che verranno
esposte per la vendita sa-
ranno tutte piuttosto nuo-
ve dal momento che si
tratta di veicoli cosiddetti
aziendali. Cioe vetture ap-
gartenute per un palo

’anni ad aziende che poi,
dopo aver raggiunto un
certo chilometraggio, pre-
feriscono passare a un vei-
colo nuovo di zecca ri-
consegnando l'auto alla
societa di noleggio.

In sostanza, con la for-
mula dell’outlet, si saltera

un passaggio intermedio,
cioé quello dei concessio-
nlari,t e r?aga}[ri quallchtgf
cliente potra tentare l’af-
fare. ﬁm ha infatti de-
ciso di distribuire in pro-
prio i veicoli usati, pro-
venienti dalle flotte azien-
dali, saltando il passaggio
della distribuzione ester-
na.

«Vogliamo rispondere
alla crisi del mercato auto
con un servizio che va
incontro alle esigenze de-
gli automobilisti italiani
in generale - spiega Paolo
Ghinolfi, amministratore
delegato di Arva 1-. Di so-
lito, infatti, al diminuire
delle vendite del nuovo
corrispondeva l'aumento
della vendita dell’usato.

Questa volta pero, la crisi
globale coinvolge anche il
settore dell’usato che su-
bisce un calo di circa il
10%. Con I'outlet, riducen-
do la filiera commerciale e
rivolgendocidirettamente
agli acquirenti, possiamo
offrire maggiore conve-
nienza. Del veicoli che
vendiamo, in piu, cono-
sciamo tutto: li abbiano
acquistati noi nuovi, li ab-
biamo monitorati in tutto
il loro percorso, hanno al
massimo 60 mesi di vita.
Oltre al risparmio, quin-
di, assicuriamo la quali-
ta».

La societa é attiva in 39
paesi nel mondo, tra cui

22 nazioni europee, con
oltre 1 milione di veicoli.
é una societa del
gruppo Bnp Paribas.

] IL CASO I
[] b 2
Si salta cosi l'anello
dei concessionari
Vetture
di un outlet
della
Arval
la societa
del gruppo
Bnp Paribas
Ci Mune.sulnuuv
diretiore generale
& ancora polemic:
Ritaglio stampa ad wuso esclusivo del destinatario, non riproducibile.

www.ecostampa.it

090304



