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Una autentica rivoluzione sta cambiando la storia delle vetture di seconda mano che sino a qualche tempo fa le compagnie giravano
ai concessionari e che ora propongono a nuovi clienti. Ma molto spesso sono gli stessi “affittuari” a chiedere la proroga del contratto

LUIGIDELL’OLIO

Milano
3 ultima novita & il noleg-
gio dell'usato. Cos), una
volta rientrate nella di-
sponibilita delle societa che ge-
stisconoleflotteaziendali, leau-
tomobilinonvengono ceduteai
concessionari, ma riutilizzate
per far fronte alla domanda di
professionisti o pmi meno esi-
genti. I mercato delle flotte
aziendali & alla continuaricerca
di nuove soluzioni per resistere
alla frenata dell’economia e li-
mitare i danni a fronte di un
mercato delle auto aziendali vi-
cino al collasso. Una strategia
che fin qui ha datoifrutti spera-
ti, soprattutto se confrontata
conledifficoltadelloscenariodi
fondo.

Idatidiaprile diffusi dalmini-
stero dei Trasporti offrono un
quadro della situazione: le auto
immatricolateinItaliasono sta-
te 188.406, conun calodel 7,53%
rispetto allo stesso mese del
2008. L altra faccia della meda-
gliaérappresentatadaun’offer-
ta che non resta con le mani in

mano, ma cerca continuamen-.

te nuove soluzioni per fronteg-
giare l'attuale scenario di mer-
cato. «La risposta piu diffusa a
questa situazione & rappresen-

tata dall’allun-

Tulte strategie gamento_dei

contratti in

utili per scadenza»

ridurre i costi spiega Mauri-

e tenere zio Ceci, vice

agalla presidente di
ilmercato

Aniasa e gene-

ral manager di

Alphabet Italia (societa del
gruppo Bmw). Cosl, sein passa-
tosolitamentele autorestavano
nelladisponibilitadelle aziende
clienti per tre anni, oggi si tende
ad allungare la scadenza di altri
sei o dodici mesi. Dello stesso
avvisoe&JaromirHajek, ammini-
stratore delegato di LeasePlan
Italia: «Il rinnovo consente diri-
sparmiare mediamentetrail3 e
i15% del canone annuo — spie-
ga— Ovviamente questa scelta
pubd riguardare solo le automo-
bili che presentano un basso
chilometraggio. In caso contra-
rio, infatti, i costi di manuten-
zione renderebbero contropro-
ducente !’ opzione».

Ceci poneI'accento sulla no-
vita delle ultime settimane: «Al-
cune compagnie hanno comin-
ciato a offrire il noleggio ajfihray
di autoveicoli usati.
Unastradachesarebbe apparsa
impraticabile solo fino a poco
tempo fa, considerato che I'au-
to aziendale & solitamente un
benefite cometale deverappre-
sentare una facilitazione appe-
tibile per il beneficiario». Cosi
Leasys (joint-venture tra Fiat e

anuova

Crédit Agricole) hada pocolan-
ciato “Quasi nuovo”, un pro-
gramma diveicoli usatiche per-
mette di risparmiare fino al 20%
rispetto ai canoni tradizionali. I
veicoliselezionatidevonoavere
unmassimo di 18 mesi dianzia-
nita e non pit di 45mila chilo-
metri all’attivo. Prima di essere
reimmessi nel circuito del no-
leggio, vengono revisionati nel-
la meccanica, dotati di pneu-
matici nuovi e ripristinati nella
carrozzeria.

Stessa strada seguita da Ald
Automotive Italia (gruppo So-
ciété Générale). Ilnoleggio del-
le automobili usate consente di
venire incontro alle ristrettezze
dibudget con cui molte aziende

si trovano a fare i conti» osserva
I'amministratore delegato Lau-

rentSaucié.Laclientelatipodel-
I'usato & costituita dai profes-
sionisti e dalle pmi: «Con il calo
dei consumi, abbiamo accele-
rato sul fronte della flessibilita
dell’offerta — aggiunge Saucié
— Questo vale non solo per la
durata dei contratti, ma anche
per i servizi offerti: dall’auto so-
stitutiva alla gestione degli
pneumatici, ogni opzione puo
essere concordata con il cliente
secondolaformulapay peruse».

Massimiliano Nunziata, am-
ministratore delegato di GE Ca-
pital Solutions Italia, ponel’ac-
cento sulla crescente domanda

rontiera el usato

di consulenza: «Stiamo. inve-
stendo in tecnologie per con-
sentire ai fleet manager delle
aziende clienti di monitorare in
tempo reale la flotta e i relativi
costi», spiega. Uno studio della
stessa societa ha calcolato pos-
sibili risparmi per centinaia di
eurograzieaunagestioneatten-
ta del mezzo, dall’ottimizzazio-
ne nei rifornimenti a una scelta
oculata dell’assicurazione, fino
aun’adeguata definizione delle
autodainserireinflotta.IMana-
ge &il servizio messo a punto da
GE Capital Solutions peraggior-
nare continuamente le aziende
sulle performance della flotta,
inmododaconsentire eventua-
li cambi di rotta laddove doves-
sero emergere degli sprechi.

La crescente flessibilita sul
fronte dell'offerta sta consen-
tendo al settore di tenere botta
allacrisi: «Acontifatti, 12009 do-
vrebbe concludersi con un par-
co auto in gestione in crescita
del 10%» commenta Paolo Ghi-
nolfi, amministratore delegato
diArval. Lasocietachefacapoal
gruppo bancario Bnp-Paribas
ha lanciato una rete di punti
vendita dell’'usato. Una strada
per portare in casa le commis-
sioni in passato corrisposte ai
concessionari. «Chisirecapres-
s0inostri outlet, pud conoscere
intera- storia dell’autoveicolo
—aggiunge Ghinolfi—evaluta-
re con cognizione dicausal’ op-
portunita o meno dell’acqui-
sto».

veelow cost esenza fronzoli
volante dinn’zutoanoleggi
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Maurizio Ceci Massimiliano Laurent Saucie,
vice presidente Nunziata, ad Ge amm. del. Ald
di Aniasa Capital Solutions Automotive ltalia
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