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STRATEGIE E RISULTATI

Negli Outlet YW ['usato con carta d'identita

A disposizione di privati, concessionari e aziende veicoli di seconda mano garantiti da Sgs
Continua con successo il progetto Ecopolis Mobility Point. In crescita le officine selezionate

www.ecostampa.it

W Quello che sta per chiudersinon
statc certo un anno positivo, peril set-
toredelnoleggio auto. Ad arrestarnela
corsa, dopo una lunga fase di crescita,
hanno contribuito soprattutto due fat-
tori: la contrazione della domanda da
parte delle aziende client], alle prese
con le incertezze legate alla crisi, e la
perdita di valore delle vetture usate
cheinoleggiatoririvendonoafine con-
tratto. Eppure, anche in questo diffici-
le 2009, c’'& chi & riuscito a mettere a
segno performance significative.

Eil caso di[¥SgM societa del gruppo
bancario Bnp Paribas e operatore di
punta del noleggio a
con una quota di mercato superiore al
21%.«A dispetto di un crollo generaliz-
zato nelle immatricolazioni delle auto
aziendali, abbiamo ulteriormente au-
mentato il parco gestito, che a fine an-
nosupererale 125mila vetture - esordi-
scePaoclo Ghinolfi, amministratore de-
legatao e direttore generale diFRaeEN-. B
lagrande diversificazione deicanalidi
vendita, compresal’aperturadellapri-
ma catena italiana di outlet dell’auto
di seconda mano, ci ha permesso an-

Paolo Ghinolfi, amministratore delegato e direttore generale diLXE itali

che di limitare i danni dovuti al minor
valore dell'usato».

Quella lanciata daXREM in effetti, &
una novita assoluta: un network di
piazzali distribuiti su tutto il territorio
nazionale, dove privati, concessionari
e arziende possono «toccare con ma-

no» e acquistare vetture usate prove-
nienti dal noleggio a
«Abbreviando la catena logistica della
distribuzione abbiamo abbattuto i co-
stifissi - spiega Ghinolfi - guindipossia-
mo offrirele auto aun prezzo pitibasso
rispetto a quello di mercato». Altro
punto di forza dell’'usato disponibile
neglioutletdiArval éla«cartad’identi-
ta», vale a dire il documento rilasciato
all’acquirente dove sono riassunti da-
ta d'immatricolazione, chilometrag-
gio, interventi manutentivie tuttelein-
formazioni riguardand il veicolo, ga-
rantite dall’organismo di certificazio-
ne Sgs.

Perlasocieta di noleggio del gruppo
BnpParibas, comunque,lebuonenoti-
zienon arrivano solo dal fronte del bu-
siness. Anche quest’anno, infatti, &
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proseguita a gran ritipo l'attivita del
progetto Ecopolis, il contenitore diini-
ziative di sviluppo sostenibile nato nel
2005 erivolto all'interafiliera delnoleg-
gio, dai clienti ai fornitori. «Sul territo-
rioprocede speditamentelamappatu-
ra degli Ecopolis Mobility Point - con-
ferma Ghinolfi -, vale a dire officine
cheall’interno della retcE¥aesi distin-
guono per uno stile di lavoro partico-
larmente rispettoso della natura, delle
persone e della societa. E che magari,
come esempio concreto di questa vo-
cazione, in caso difermo macchina of-
frono ai clienti auto sostitutive a basso
impatte ambientale. A oggi, i centri di
assistenza che si possono fregiare del-
la qualifica di Ecopolis Mobility Point
sono oltre 350 in tutta Italia». Eancora
in tema di sostenibilita, sono sempre
piltnumerosele aziende che sottoscri-
vono il prodotto Ecopolis Fleet, con il
quale proponeil calcolo deilivel-
Ii di CO2 della flotta, una consulenza
globale per la composizione di parchi
auto «puliti» ela possibilita di compen-
sare le emissioni nocive attraverso la
riforestazione di aree verdi.

MDR

t Arval l'usato con carta d'identita)

Scopri il progetto Ecopufis di Arval © "~
1 nuove molore dello sviluppo sostenibile.

Ritaglio stampa

ad uso esclusivo

del destinatario,

non riproducibile.

090304

Arval



