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Dal 1° gennaio 2010 & operativa
Alba Leasing, societa specializzata
nella locazione finanziaria nata a se-
guito della riorganizzazione delle at-
tivita di Banca ltalease e creata per
volonta di alcune fra le piu solide e
affidabili realta del mondo crediti-
zio italiano. Alba Leasing & parte-
cipata, infatti, da Banca Popolare
dell’Emilia Romagna (con il 36,43%
delle quote azionarie), Banco Po-
polare (32,79%, attraverso la con-
trollata Banca ltalease), Banca Po-
polare di Sondrio (20,95%) e Ban-
ca Popolare di Milano (9,83%). La
societa operera principalmente at-
traverso il canale bancario avva-
lendosi sia dell’ampia rete distri-
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butiva di 3.200 sportelli delle Ban-
che Socie sia di altre importanti
Banche Popolari presenti sul terri-
torio nazionale. Presidente di Alba
Leasing & stato nominato il Prof.
Rocco Corigliano, Ordinario e Pre-
sidente del Corso di Laurea di Fi-
nanza, Intermediari e Mercati pres-
so I'Universita degli Studi di Bolo-
gna, gia Presidente della Banca di
Legnano e attuale Presidente di Bi-
piemme Vita. Massimo Mazzega, at-
tuale Amministratore Delegato di
Banca ltalease, & stato nominato
Amministratore Delegato della so-
cieta. Alba Leasing, la cui sede cen-
trale & a Milano, in via Sile 18, si
presenta sul mercato gia con una
lunga esperienza nella locazione fi-
nanziaria: la sua organizzazione
creditizia, tecnica e commerciale &
stata al servizio di 150mila azien-
de per oltre quarant’anni. Sin dal-
la nascita, la societa pud contare
sulla professionalita di 350 dipen-
denti, una rete di succursali distri-
buite in tutto il territorio nazionale
per |'assistenza alle Banche e ai
clienti, e un portafoglio di 5,7 mi-
liardi di euro di impieghi attivi. La
mission di Alba Leasing — ha di-
chiarato il Presidente Corigliano —
é quella di divenire nel medio-lun-
go periodo un modello di best
practising di mercato in termini di
efficacia commerciale ed efficien-
za operativa, in grado di compete-
re con i principali player domesti-
ci specializzati nel leasing, grazie
anche al supporto che sara fornito
dalle banche socie.
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La Banca Popolare del Lazio di-
stribuira attraverso la propria rete
commerciale i prodotti di Alba Lea-
sing. Lo rende noto un comunica-
to congiunto. La Banca Popolare del
Lazio, con i suoi 50 sportelli e un
forte radicamento nell’ltalia Cen-
trale, rappresenta un partner im-
portante per un maggior presidio del
territorio da parte di Alba Leasing.

Santander Consumer Bank, divisione
italiana del gruppo spagnolo, ha ri-
levato i leasing Ferrari, detenuti at-
traverso la controllata Ferrari Fi-
nancial Services. L'accordo, si leg-
ge in una nota, riguarda i crediti che
a fine 2009 risultavano essere in bo-
nis. La collaborazione si & sviluppata
dopo che, nelle scorse settimane,
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era stata conclusa la sponsorizza-
zione della banca per il campiona-
to di Formula Uno, segnato dal pas-
saggio del pilota spagnolo Fernan-
do Alonso alla scuderia di Maranello.
Ferrari Financial Services, nata nel
2006, propone servizi di leasing e
di finanziamento per I'acquisto di
autovetture nuove Ferrari e per
I'usato della rete.

La Banca Europea per gli Investi-
menti (Bei) ha siglato un accordo
con Banca Agrileasing per un fi-
nanziamento complessivo di 327
milioni di Euro destinati alle Pmi.
L'operazione prevede che siano fi-
nanziabili progetti, fino a un importo
massimo di 12,5 milioni di euro cia-
scuno, avanzati da imprese attive
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nell'industria e nei servizi in tutta
Italia. Lo strumento utilizzato sara
il leasing finanziario e i fondi Bei sa-
ranno destinati alle Pmi beneficia-
rie attraverso Banca Agrileasing e la
fitta rete delle Banche di Credito
Cooperativo. Il finanziamento & sta-
to realizzato come operazione di car-
tolarizzazione strutturata attraverso
Iccrea Banca.

La BEI ha concluso altre operazio-
ni in Italia, sempre finalizzate alle
Pmi: quello con la Banca popolare
dell’Emilia Romagna (Bper) e la con-
trollata per il leasing Sardaleasing,
con un finanziamento di 150 mi-
lioni; e quello con il gruppo Cari-
parma (Cassa di risparmio di Parma
e Piacenza, Banca Popolare Friu-
ladria e Crédit Agricole Leasing
Italia), del valore di 100 milioni.

E in corso un riposizionamento
strategico del Gruppo Visiant, spe-
cializzato in integrazione, It con-
sulting e tecnologie. Visiant Stone,
la realta del gruppo piu specifica-
tamente rivolta al mondo bancario,
e quella che si occupa dei sistemi
core nell’ambito della gestione del
credito, una specializzazione ampia
che riguarda attivita di factoring, lea-
sing, credito al consumo, mutui, me-
dio termine e cartolarizzazione. Vi-
siant Res invece si occupa della pro-
duttivita all’interno del centro di cal-
colo, in particolare su grandi main-
frame. Un aspetto che non riguar-
da tanto il business, quanto la ge-
stione efficiente delle applicazioni
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e piu in generale gli aspetti di sy-
stem governance degli istituti di cre-
dito. Il vertice aziendale non na-
sconde le difficolta di un momen-
to che continuera, almeno per le
banche italiane, a essere poco fa-
vorevole anche nel 2010. Per que-
sta ragione sono state sviluppate at-
tivita in paesi esteri quali Brasile e
Portogallo e sperimentate nuove
strade di collaborazione con banche
dell’Est europeo e nei paesi dell’ex
Unione Sovietica; mercati, questi,
dove le tecnologie e ['expertise ita-
liane non soffrono dei problemi di
reputazione che rendono arduo af-
frontare i mercati anglosassoni e teu-
tonici. In questo scenario Visiant si
trova a poter offrire soluzioni che
vanno incontro alla domanda di ra-
zionalizzazione e riduzione dei co-
sti.

Il Gruppo Intesa Sanpaolo ha siglato
con I"Unione industriali e delle im-
prese di Roma (Uir) un accordo,
mettendo a disposizione delle Pmi
operanti a Roma e provincia nuovi
finanziamenti per 300 milioni di
euro, utilizzabili per finanziamenti
e leasing. La convenzione, che si in-
serisce in quella nazionale deno-
minata “crescere insieme alle im-
prese” siglata tra Intesa Sanpaolo
e Confindustria, & stata presentata
dal presidente della Uir Aurelio
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Regina, dal presidente di Confin-
dustria Emma Marcegaglia, dal
consigliere delegato di Intesa San-
paolo Corrado Passera. Nel corso
dell’evento e stato sottolineato che
la divisione Banche dei Territori del
Gruppo, che ha aderito alla mora-
toria del 3 agosto, alla fine di di-
cembre ha gia concesso circa
30.000 rinvii di pagamenti rate di
mutui e leasing.

Nell'edizione di BIG BLU di fine feb-
braio alla Fiera di Roma, Sno Yachts
ha esposto numerose imbarcazioni:
Atlantis: 35, 39; novita: 36 VERVE,
40, 50x4; Cabo: 32 Express, 38 Ex-
press; Donzi: 43 e il suo nuovo mar-
chio di gommoni B-Shiver. Nei gior-
ni 5-6-7 e 12-13-14 Marzo 2010,
i due week-end successivi al Big Blu
di Roma, la Sno Yachts insieme ai
suoi collaboratori, nel proprio pun-
to vendita del Porto Turistico di Roma
mettera a disposizione dei clienti le
imbarcazioni presenti durante la
fiera per le prove a mare. L'azienda
comunica che sono a disposizione
dei clienti anche nelle sedi di Olbia,
Porto Cervo, Porto Rotondo, Pun-
taldia, Roma, Fano, Lavagna e Mon-
tecarlo.

Nancy Storp, entrata in Alphabet nel
maggio del 2007 & stata nominata
capo del reparto International Sales
and Marketing. Prima ancora, Storp
aveva ricoperto diversi ruoli presso
la Siemens Communications, da
dove proveniva come Responsabile
del Marketing Strategico e delle Co-
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municazioni Internazionali. Nancy
Storp ha, inoltre, dichiarato: Desi-
dero ringraziare Christel Reynaerts
e sono ansiosa di portare avanti il
suo eccellente lavoro. Durante gli ul-
timi quattro anni e mezzo é riusci-
ta a creare e gestire un reparto com-
merciale internazionale eccellente.
A livello internazionale, se Alpha-
bet oggi gode di una posizione for-
te in Europa lo deve all’eccellente
lavoro svolto da Christel. Christel ora
ha colto una nuova sfida assumendo
I'incarico di Responsabile Com-
merciale per BMW Financial Ser-
vices. Alphabet ¢ tra le societa di ge-
stione e noleggio a lungo termine di
flotte aziendali internazionali di

S Atlantis
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Luigi
Macchiola

ogni marca a pil forte espansione.
Fondata nel Regno Unito nel 1997,
I'azienda gestisce oggi piu di
300.000 vetture in 13 nazioni. So-
cieta di BMW Group, ha la sede
principale a Monaco di Baviera.

Il consiglio di amministrazione di
MPS Leasing & Factoring ha no-
minato Luigi Macchiola nuovo di-
rettore generale della societa. Mac-
chiola riceve il testimone da Gian-
franco Antognoli, dopo aver ricoperto
numerosi incarichi all’interno del
Gruppo, tra i quali quello di re-
sponsabile dell’Area Territoriale
Nord Ovest.

Mentre i competitors hanno regi-
strato nel 2009 in media una con-
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trazione del 40 per cento nell’ero-
gato, MPS L&F é riuscita a mante-
nere una sostanziale continuita
nelle operazioni, attestandosi intorno
ad una diminuzione del 20 per cen-
to. | risultati realizzati nel corso del
2009 sono particolarmente rile-
vanti e consentono alla banca di po-
sizionarsi al quarto posto tra i pla-
yet nazionali nel mercato del leasing,
e di raggiungere la seconda posi-
zione in riferimento alle operazioni
riservate al settore della nautica da
diporto, grazie anche agli accordi si-
glati con importanti partner del
settore, tra i quali 'intesa raggiun-
ta con Ucina Confindustria Nauti-
ca. Partendo da questo quadro, Mac-
chiola traccia alcune previsioni in
merito all’andamento del compar-
to per il 2010. MPS L&F mettera in
campo tutte le risorse per rafforza-
re la propria posizione e acquisire
nuove quote sul mercato — annota
il nuovo dg della societa — // valo-
re aggiunto é rintracciabile nella pre-
senza della rete distributiva del
Gruppo Montepaschi articolata in
3.000 sportelli, che assicura vici-
nanza al territorio e profonda co-
noscenza delle esigenze delle realta
locali. Le attese degli operatori
Inoltre sono per una ripresa degli in-
vestimenti in macchinari e attrez-
zature, mentre sara ancora in sof-
ferenza il settore dei mezzij di tra-
sporto.

Cushman & Wakefield Italia an-
nuncia di aver individuato in Fran-
cesco Della Cioppa, uno dei massimi
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