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Ecco Ioutlet delle auto
provenienti dal noleggio

Arval mette in vendita il parco vefture: 25mila mezzz

di FABRIZIO MORVIDUCCI

RVAL apre la porta alla
A vendita delle auto. Non piil

solo noleggio a lungo termi-
ne per la multinazionale delle flot-
te aziendali: da ieri ¢’¢ 'outlet del-
le auto usate. Si trova di fronte al
carcere di Sollicciano, in un piazza-
le in grado di ospitare circa 400 au-
to. Una scelta, ha spiegato dall’Ad
di Arval Paolo Ghinolfi, che va a
rinforzare la presenza dell’azienda
sul territorio fiorentino. Tra Scan-
dicci e Firenze infatti ’Arval ha la
sua base. Amministra-
Zione e centro tecnico
per il colosso del no- '
leggio, che lo scorso
anno ha immatricola- = -
to 40mila nuove vettu- £=*
re, ritirandone 25mi-
la. E proprio queste
auto, dopo la verifica
tecnica, vengono mes-
se per la prima volta
sul mercato dei priva- -
ti invece di essere ce-
dute ai commercianti dell’usato.
Un business in piu visto che Ar-
val, societa che fa parte del gruppo
bancario Bnp Paribas ha anche il
know how per gestire ’aspetto fi-
nanziario.
Arval nasce nel 1995,¢ in 15 anni
arriva a gestire oltre 120.000 veico-
li a livello nazionale, con oltre
17.000 aziende clienti e 14 sedi sul
territorio nazionale (Milano, Tori-
no, Bologna, Firenze, Ancona, Ro-
ma, Brescia, Verona, Bari, Trevi-
s0). Nel mondo, la multinazionale
¢ attiva in 39 paesi con oltre un mi-

VETRINA |l piazzale e sotto, da sinistra, Viviana Scampone, Paolo

Ghinolfi e Cristiano Paolini

sono garantite dai controlli e le ve-
rifiche alle quali sono sottoposte
gia durante il periodo di noleggio.
Chi acquista un’auto infatti trove-
raun documento che attesta le ope-
razioni di manutenzione effettua-
te. Una sorta di ‘tracciabilita’ del
veicolo che si aggiunge alla garan-
zia prevista per legge».
In Toscana circolano circa 135 mi-
1a (135,197) auto aziendali che col-
locano la regione al

lioncti? di S‘ICiC01§> toc- MEGASTORE terzo posto in Ita-
cando 1d continenti L’ad Ghinolfi: lia. Sono 1 dati che
grazie ad importanti emergono dallo stu-
accordi di partner- «Tutte le vetture dio di D.A.S., com-

ship. L’outlet ¢ l'ulti-
mo passo nel tempo
di una strategia di

hanno doppia
garanzia»

pagnia specializza-
ta nella tutela lega-

posizionamento e
sviluppo che parte
dall’area fiorentina.
«Abbiamo deciso di avviare que-
sto nuovo ramo d’impresa — ha
detto Paolo Ghinolfi — perché ri-
teniamo di poter essere concorren-
ziali. Le nostre auto ovviamente

proprio

le, che ha analizza-
to i dati di settore (Unrae-Assilea).
Il parco auto aziendali della Tosca-
na - fa rilevare D.A.S. - rappresen-
ta I’11,4% del totale nazionale. La
regione ¢ alle spalle della Lombar-
dia (249,922 auto, 2°posto in Ita-
lia) e davanti al’Emilia Romagna
(75,005 auto, 4° posto).
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