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A CHI PIACCIONO

Roma e la capitale

degli autonoleggi

e dei car outlet: qui

si vendono ai privati

vetture recenti,

in buone condizioni
| e a prezzi ragionevoli.
~ | Ma bisogna usare
- qualche avvertenza

di Susanna Baccetti

ercate un'auto
usata? Perché
non tentare Ia
carta delle auto dismesse dagli
autonoleggi? A Roma, pil che
altrove, si puo. Ogni mese, in-
fatti, nei car outlet disseminati
fra il Grande raccordo anulare e
l'aeroporto di Fiumicino, vengo-
no messe in vendita migliaia di
auto provenienti dalle flotte del-
le societa di noleggio. E, a diffe-

renza dello scorso anno, quando,
a causa degli incentivi sul nuovo,
se ne vendevano pochissime, da
cinque-sei mesi le richieste su-
perano le offerte.

Fra le auto piu diffuse, le vet-
ture del gruppo Fiat-Alfa-Lancia
(500, Grande Punto, Panda, Y,
Bravo), ma anche Nissan (Micra
e Qashgai), Opel (soprattutto
Astra), Mercedes (Classe A e
C), Volkswagen (Golf e Passat),

Il nuovo CarNext Point, appena inaugurato a Fiumicino; in alto, alcuni modelli offerti da Maggiore Usato Blu
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Ford (in particolare Focus), Re-
nault (Scénic) e Audi (A4).

QUESTIONE DI TERMINE

Bisogna, anzitutto, fare una
distinzione di fondo fra vetture
provenienti da noleggi a breve o
a lungo termine, considerando-
ne i relativi pro e contro.

Nel primo caso, l'auto viene
usata da chiunque, ma la socie-
ta di noleggio, che ne & proprie-
taria, ha interesse a mantenerla
efficiente. Le vetture sono sem-
pre ultimi modelli, hanno da sei
a 12 mesi di vita, un basso chi-
lometraggio e la garanzia resi-
dua della Casa. Cosl si riesce a
comprare una macchina quasi
nuova, con un abbattimento no-
tevole dei costi, rispetto al listi-
no delle auto nuove.

Viceversa, I'auto che arriva dal
lungo termine ha due-tre anni di
vita, & stata usata da un unico

utente (che, di solito, I'ha avu-
ta come benefit aziendale), il
quale magari I'ha sentita un po’
sua, trattandola come se fosse
un‘auto di proprieta. Poiché nel
noleggio & incluso anche il costo
della manutenzione, & presumi-
bile che la vettura sia stata sot-
toposta a tutti gli interventi or-
dinari e straordinari. In genere
ha alle spalle un chilometraggio
maggiore, anche se, dal punto
di vista meccanico, € meno usu-
rata di un‘auto guidata in citta,
perché ha viaggiato soprattutto
in autostrada.

Dove comprare? Per non in-
capparein societaimprovvisate,
che scompaiono nel giro di po-
chi anni, lasciando i clienti con
pratiche in sospeso e conten-
ziosi amministrativi, il consiglio
e di affidarsi a strutture consoli-
date che offrano garanzie certi-
ficate su chilometraggio e mec-

per non avere sorprese
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ATTUALITA A caccia di occasioni

Cosa c’e in «vetrina»

ALD AUTOMOTIVE

= Volvo C30 1.6 D Momentum

Giugno 2007, km 25.515

Prezzo: 12.900 euro

Quotazione «Quattroruote»*: 14.700 euro

HERTZ

= Ford New Focus SW 1.6 110 CV TDCi DPF
Febbraio 2008, km 65.611

Prezzo: 11.250 euro

Quotazione «Quattroruote»*: 10.600

* Ford S-Max 2.0 140 CV TDCi DPF
Febbraio 2008, km 49.363

Prezzo: 18.250 euro

Quotazione «Quattroruote»*: 18.250 euro
* Nissan Micra 1.2 Jive 5 porte
Febbraio 2008, km 59.706

Prezzo: 8.400 euro

Quotazione «Quattroruote»*: 6.400

MAGGIORE USATO BLU

» Lancia Ypsilon Ego, Abs, Esp, vernice met.
1° semestre 2009, km 23.526

Prezzo: 8.500 euro

Quotazione «Quattroruote»*: 8.700 euro

* Le quotazioni sono state effettuate secondo i criteri del mercato
di «Quattroruote», tenendo conto anche del chilometraggio
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canica. Conviene intraprendere
un primo viaggio su internet
per farsi un‘idea della varieta e
delle caratteristiche dei modelli
in vendita (@anche perché alcune
societa rispondono solo dopo
aver ricevuto una richiesta di
preventivo online). Poi si pud
fissare un appuntamento per
andare sul posto a toccare con
mano (gli indirizzi sono nella
tabella qui sotto), orientandosi
sulla base delle proprie esigen-
ze. Importante, per esempio, &
sapere quanti chilometri si per-
corrono mediamente. Se in un
anno se ne fanno 5 mila, si pud
anche scommettere su un'auto
da 100 mila chilometri: potra
camminare altri dieci anni e
costera di meno. Se, invece, se
ne percorrono 30 mila, biso-

wwwarvalusato.it

AVIS : www.avisautonoleggio.it

www.carnextit

WWW, qeusatoprlmamano com

hertzit. leseclaireurs.com

WWW. maqqmreusatoblu it

WWW. sixt.it

gna puntare ovviamente su una
macchina pil «frescay.

SI PUO ANCHE PERMUTARE

Se volete scambiare il vostro
usato con una vettura ex noleggio,
qualcuno da la possibilita di farlo,
come Maggiore Usato Blu. Quasi
sempre, inoltre, si pud accedere
a un finanziamento fino al 100%
del valore dell'auto da acquista-
re. Per i prestiti, pero, le richieste
sono in calo. «Stiamo vivendo
un momento del mercato molto
particolare», sostiene Roberto
Tempesta, Remarketing Leader di
Ge Capital. «La maggioranza dei
clienti, infatti, preferisce pagare
in contanti. Un po' per la difficolta
di ottenere i finanziamenti, un po’
per la paura di non riuscire a pa-
gare le rate in futuro». soee
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Concessionarie La rete Honda si allarga

e Honda ha un nuovo
punto di riferimento

a Roma: la concessionaria
Freeway, che ha aperto

il nuovo salone di via
Nomentana 871. La
struttura va ad affiancarsi
all’altra sede della stessa
societa, in via Ardeatina,
e offre uno showroom
per la vendita di vetture
nuove e usate, un‘officina

per I'assistenza e un
magazzino ricambi.
Uno degli atout della
concessionaria, oltre
all’offerta di servizi
finanziari, é la disponibilita
costante di vetture per i
test drive, in particolare i
modelli ibridi Insight, Civic
e CR-Z. «Puntiamo molto
sulla gamma ibrida»,
spiega il responsabile

Marketing, Fabio Barbieri
(a sinistra nella foto,
assieme a Massimiliano di
Paolo, direttore Vendite),
«ma perché questi
modelli si diffondano

& fondamentale farli
provare». Anche gli
addetti all'assistenza,
formati dalla Casa,

sono preparati a operare
sui sistemi ibridi.
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