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DOSSIER INVESTIMENTO SIGURO

Migliaia di modelli in pronta consegna, garantiti e a pr
Abbiamo visitato decine di saloni (monomarca e plurimarca) in tutta ltalia
per scoprire come gli italiani vogliono (e sognano) la loro vettura d’occasione

ura di Gianluca Salcioli

cquistare un'auto di seconda mano non & un ripiego solo per chi
non ha una sufficiente disponibilita finanziaria, ma & sempre pili
un modo intelligente di investire il denaro, specie quando l'usato
& “fresco”. Certo, il paragone con un’auto nuova & improponibile,
ma basti pensare che 'auto nuova perde una buona parte del suo valore
iniziale nel giro di pochissimo tempo. Inoltre, i programmi delle Case e
degli indipendenti, che prevedono una cura completa delle vetture prima
che queste raggiungano i saloni, hanno reso vantaggioso I'acquisto:
controlli approfonditi, garanzie che, spesso, superano gli obblighi dilegge
(la direttiva 99/44 CE impone 12 mesi), certificazioni dei chilometri
percorsi, della manutenzione ordinaria e straordinaria. L'usato & una

i alla portata di tutti.

scelta furba soprattutto perché si puo trovare tutto cio che & disponibile
sul mercato nello stesso posto e in pronta consegna: dalla city car alle
spider, dalle Suv alle monovolume, dall’Alfa Romeo alla Volvo. Per vedere
che cosa ha offerto il mercato e che cosa offrira, abbiamo sentito il parere
di decine e decine di responsabili dell'usato, da Aosta a Palermo:
concessionarie ufficiali delle Case, centri mono e multimarca
specializzati, fino alle flotte aziendali e agli autonoleggi, anch’essi con uno
specifico parco auto d’occasione. Abbiamo anche chiesto loro di dare
qualche consiglio per gli acquisti, in vista del nuovo anno. Quali sono
state le auto pit richieste nel 2008 ? In che modo gli italiani pagano l'usato
? Quali sono ghi accessori pit1 richiesti ? Qual & 'auto dei sogni?
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11 2008 & stato un anno diluci e ombre: il Nord puo dirsi abbastanza h m l v&ﬂ

soddisfatto e risultati sono stati discreti. “Stiamo rispettando il budget al
100%, mantenendo i volumi di vendita del 2007”, spiega Tony Fassina, a Queste pagine sono il risultato detle vostre segnalazioni.
capo dell'omonimo gruppo, con sede a Milano. Non mancano, pero, le Con [a collaborazione degli esperti di “Quattroruote”, ogni mese daremo risposta
voci fuori del coro: “Il 2008 & stato sicuramente al di sotto delle aspettative a un problema che riguarda fa vostra auto usata.
di vendita previste. Anche il mercato dell'usato ha risentito Viinvitiamo a scriverci ai questi indirizzi: e-mail redazione@quattroruote. it
negativamente dell'andamento economico generale”, spiega Piero 0 "Quattroruote Vendo&Compro™
Mocarelli, presidente di CarWorldItalia e di AutoPlanet, il piti grande Editoriale Domus, via Gianni Mazzocehi 1/3
salone di auto usate d’Europa. Decisamente altalenanti i consuntivi al 20089 Rozzano (Milano).
Centro e al Sud, dove c’e stato un abbassamento delle vendite che, in
segue a pag.19
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NI DOSSIER INVESTIMENTO SICURD

WEEN |1 MERGATO DEL 2008 E DOMINATO DALLE “SOLITE NOTE”

la posizione della “Focus” tra le vetture pil richieste del 2008 appare
un'anomalia rispetto ai dati ufficiali delle vendite, che, invece, vedono al
terzo posto la Volkswagen “Golf". Durante [a nostra inchiesta, pero, & emerso
che gli italiani hanno indirizzato il loro interesse sulla Ford privilegiando
I'aspetto economico: nonostante 1a vettura di Wolfsburg vanti una lunga
tradizione di affidabilita e tenuta di valore (dopo 34 anni & I'auto pit venduta in
Europa), il suo prezzo & superiore rispetto a quello della media di Casa Ford, e
di questi tempi.... Gusti differenti, invece, per cid che riguarda la scelta degli

allestimenti: la “Punto” piace a gasolio, mentre |a versatile “Panda” & richiesta
a benzina. Geograficamente, Ie Fiat sono le pili richieste in modo omogeneo

in tutto il Paese, mentre le “Focus” a gasalio sono pil ricercate al Sud e nelle
Isole. Nel gruppo delle inseguitrici, che si dividono il 7% delle richieste, la pil
gettonata ¢ la “Golf". Seguono la Lancia "Ypsilon”, anch'essa in versione
Multijet, mentre altre due tedesche, la Mercedes “Classe A” e un‘altra Ford, la
“Fiesta”, incontrano i favori de! pubblico femminile. Buoni risultati anche per la
BMW “Serie 3", unica vettura di segmento superiore presente nella nostra inchiesta.

Fiat Punto

3%

[ Fial Pania
1%

Ford Focus

9%

VW Golf Mercedes Classe A
Lancia Ypsilon Ford Fiesta

1%
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DOSSIER INVESTIMENTO SICURO

BN TORNA IL “LUSSO” DELLA BENZINA... PER POI PASSARE AL GAS

3%

| gasolio si aggiudica una bella fetta di mercato, ma la situazione sta

mutando rapidamente a causa degli aumenti, concentrati nel primo
semestre dell'anno, che hanno equiparato il costo alla pompa di un litro
di gasolio a quello di un litro i “verde”. Se al Centro & al Sud I'usato va
quasi tutto a gasolio, durante il 2008 la maggior parte delle auto vendute
al Nord andavano a benzina: per il gruppo Fassina, la percentuale & stata
addirittura del 70% sul totale, per AutoPlanet il rapporto benzina/diesel,
fino al 2007 attestato su un 40/60, ora si & capovolto. Diverso, invece, il
discorso delle cilindrate: le berline e le ammiraglie vanno a gasalio, mentre
le piccole e le medie sono preferite con propulsori a benzina. E per il 2009
i consigli degli addetti ai lavori e dei nostri esperti, sono di comprare auto
a benzina di piccola 0 media cilindrata (da 800 a 1600 cm). Le diesel
sono convenienti perché i prezzi e e vendite Sono scesi, ma convengono
s0lo a chi macina migliaia di chilometri. La richiesta di auto bi-fuel
(benzina/Gpl-benzina/metano) gia trasformate & cresciuta in modo
esponenziale anche nelle zone dove Ja refe di distribuzione & carente (Sud
e Isole), ma la percentuale di auto “pulite” nei saloni & a una sola cifra: chi
la possiede se la tiene ben stretta. Sempre piti clienti la comprano a
benzina e successivamente la trasformano a gas nelle officine specializate.

W |'ALTERNATIVA DELLE FLOTTE AZIENDALI

) hi intende acquistare le auto usate da un canale altemativo a quello
B tradizionale, si rivolge ai professionisti del noleggio, con migliaia di
veicoli provenienti dai periodi di afiitio a breve & a lungo termine.
oflrta & ficca: dalleautoche  rererromuuey
hanno tre/quattro anni di vita ALD Auomoive |

Sito infernet
www.aldautomotive. it

aquelle che, in media, non Aval : m{ Iﬁil ::
WWW.avi sautono eggio
0 www.carnext.it

superan i seifotto mesi. BT
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WWW. hartz com

Maggiore www.maggiore.it

Savarent www.savarent.it

mantﬂmmaeaﬂsmmfa edella
provenienza (precedenti proprietari). Alcune aziende forniscono anche
servizi acoessori, per esempio lassistenza stradale gratuita, mentre altre
non fanno pagare il passaggio di arepmﬁ Per saperne di pitl, potete

- navigare nei siti internet che vedete nella tabella.

segue da pag.17

alcuni casi, ha toccato il 30% (Marche, Toscana, Lazio), ma che ha visto
anche incrementi del 18% (Puglia e Calabria). Se al Nord il cliente spende
una cifra media attorno ai 20.000 euro, al Centro questa si riduce a 10.000
euro, mentre al Sud 1'identikit di chi acquista cambia nettamente: “Il
mercato al Sud in generale, ma soprattutto in citta medie come Reggio
Calabria, & specifico e tende qualitativamente verso il basso”, spiega Silvio
Sestito, della concessionaria Fiat/Alfa Romeo “Autoforniture Milanesi” di
Reggio Calabria, che poi precisa: “il nostro bacino d'utenza & legato
all'acquisto di una vettura medio piccola con un budget pari o inferiore ai
5000 euro”. In controtendenza, invece, i risultati dei professionisti del
noleggio a breve e a lungo termine: in qualche caso (per esempio, ALD
Automotive) si € avuto un incremento medio delle vendite del 15%,
rispetto al 2007. Positivo anche il bilancio di Carnext, del Gruppo
LeasePlan, e del suo direttore, Franco Oltolini: “Il 2008 & andato bene, con
una previsione a fine anno di oltre 30.000 veicoli venduti”. Le previsioni
per il 2009 sono improntate a un generale e cauto ottimismo, ma “il
mercato sara influenzato dalle campagne sul nuovo e dallekm 0, uno
scoglio difficile da affrontare”, dice Giacinto Napoli, responsabile flotte di

BN GLIITALIANI PREFERISGONO LE RATE

a stragrande maggioranza degli italiani (praticamente due su tre) chiede un
finanziamento, parziale o totale, erogato dalle finanziarie legate alle Case
costruttrici o dagli istituti specializzati nel credito al consumo. Solo un terzo lo
paga in contanti (denaro contante, assegno o bonifico). Numerosi responsabili
dell'usato hanno evidenziato due peculiarita, che hanno, in un certo modo,

modificato la fisionomia del prestito in questi ultimi tre anni. Anzitutto, &
aumentata la durata del finanziamento: qualche anno fa il limite era 60 mesi
(cingue anni), ora & raddoppiata, fino a 120 mesi (dieci anni): quasi come
accendere un mutuo per I'acquisto di una casa. Segno che gli italiani fanno

Secondo: aumentano i rifiuti da parte degli istituti di credito a causa
dell'aumento dei clienti considerati a rischio; anche questo & un segno della
riduzione del potere di acquisto. La stragrande maggioranza dei pagamenti in
contanti avviene al Nord, mentre al Centro e al Sud & massiccio il ricorso al
finanziamento. Il tema dell'acquisto a rate e delle finanziarie sara 'oggetto di un
prossimo dossier.

l

sempre pill fatica ad estinguere il pagamento e allungano il periodo rateizzabile.
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WENE PRIVILEGIATE LA SICUREZZA, ANDRETE PID LONTANO

Jusato piace superaccessoriato, ma, spesso, si privilegia il confort a discapito internet o negli ipermercati, che si possono trovare a pochi euro dotati anche di

della sicurezza, che, invece, dovrebbe guidare la scelta. Va bene non vivavoce; inoltre, molti cellulari hanno la funzione navigatore. Altro esempio: se
rinunciare al climatizzatore, ma sarebbe poco saggio frascurare la presenza volete i sensori di parcheggio, utili perché semplificano le manovre negli spazi
dell'Esp, il dispositivo elettronico che corregge la stabilita del veicolo in caso di angusti, sl possono montare successivamente con una spesa contenuta (circa
una manovra azzardata. Molte vetture di ultima generazione ne sono dotate in 150 euro). Attenzione al cambio automatico: quelli tradizionali con convertitore
primo equipaggiamento, mentre sugli esemplari pili vecchi non si pud installare di coppia, montati sui modelli piti datati, comportano un aumento dei consumi
successivamente: una ragione in pili per cercare, se possibile, un usato di carburante di circa il 10-20%, mentre quelli robotizzati e a doppia frizione, di
“giovane”, Un consiglio: chiedste la lista degli accessori e confrontatela con ultima generazione, possono addirittura far risparmiare benzina o gasolio. Prima
quella, ideale, che vorreste a bordo, scartando utto cid che & superfluo. Per di acquistare I'auto, chiedete un giro di prova o, se possibile, un controllo da
esempio, se I'usato che intendete acquistare non ha il navigatore satellitare né il parte di altri meccanici; se il cambio si rompe, la riparazione & molto costosa.
Bluetooth, ma ha I'Esp, acquistate a cuor sereno: ¢i sono Gps in vendita su Inoltre, controllate che le clausole della garanzia non escludano proprio il cambio.

SRR

Navigatore
3%

" Gambio automatico

Climatizzatore

9%
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